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Гипотетическая выручка от продажи 

облачных услуг

Количество СМБ в России (данные за 2014 г. 

ГСС) 5,6 млн. субъектов СМБ. Из них более 

66% (по данным «Parallels»1) используют 

облачные сервисы (SAAS-продукты, 

представленные на сайте «ДС»). 

Около 3,7млн. Субъектов-

пользователей SAAS-приложений

При средней цене в 1800 руб.1

«полного пакета» приложений в 

месяц и учете, что Сбербанк 

является лишь распространителем 

(до 30% от стоимости самого 

продукта) потенциальная выручка в 

месяц – 135 млн. рублей

Используя свой основной бизнес (7%2

от всего рынка кредитования СМБ3), 

Сбербанк способен изначально 

занять до 3-5% рынка

1.http://www.tadviser.ru/index.php/Статья:SaaS_(рынок_России)

2. https://alfabank.ru/press/conference/conference6/

3. http://new.opora.ru/news/federal/322-v-rossii-kredituetsya-

menee-30-predprinimatelej

https://alfabank.ru/press/conference/conference6/
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